
Presentación Valor SAP - RedSinergia

2015



© 2013  iTech. All rights reserved. 2

Agenda

1. ¿Quienes Somos?

2. SAP Business One

3. Valor de Nuestra Solución



© 2013  iTech. All rights reserved. 3

 iTech es un consorcio de empresas especializadas en 
tecnología SAP para la implementación exitosa de soluciones de 
negocio

 La expresión proviene del náhuatl, que significa “cercanía”

 La misión es crear sinergias en las especialidades y mejores 
prácticas de SAP

 La visión es romper paradigmas de costo y tiempo en proyectos 
de implementación SAP

 Una estrategia, calidad y metodología común para todos los 
miembros

 Consultores especializados: +600

 Más de 300 Clientes en diversos sectores de mercado

 “Small is beautiful ….. and good”
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Objetivos

iTech logra implementaciones  complejas a 

bajo costo y  con calidad, disminuyendo  los 

riesgos del proyecto, con siguientes objetivos:

Rapidez: Crear sinergias en las especialidades y mejores 

prácticas de SAP. Utilizando las mejores prácticas desarrolladas por 

SAP, iTech implementa en forma rápida y segura productos SAP en 

mercados seleccionados. iTech ha logrado el récord en velocidad de 

implementación de 3½ meses para un A1 y 3 semanas para B1

de bajo costo: Romper paradigmas de costo y tiempo en proyectos de 

implementación. En una prueba de “respuesta de primer impacto”, iTech encontró 

que el 82% del Universo responde a la palabra SAP con la idea “caro”. Utilizando la 

versión 7.0 y con RdS, iTech ha logrado implementaciones de muy bajo costo 

garantizando el presupuesto bajo alcance definido. 

Seguridad: Una estrategia de calidad y una metodología común, minimizando el riesgo de 

implementación. iTech ha logrado implementaciones con un alto grado de satisfacción por parte de 

nuestros clientes, dentro del presupuesto y en el tiempo prometido, convirtiéndose en referencias 

mundiales de implementaciones rápidas y exitosas.
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Un equipo para ganar todos
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iTech: un consorcio especializado por industria y solución
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Especialización Vertical 

Automotive

Banking

Building Materials 

Chemicals

Consumer Products 

Health Care

High Tech

Gaseosas Colombianas, Wella , Verde Valle, Unilever, 

Cervecería Leona, PlumRose, Propasa, Harinera de Colombia, Cadbury Stany, Ebel

Cementos Apasco, Cementos Caribe

GM, NISSAN

Hospital ABC

CTC, Siemens , Lucent Tech

Fujifilm 

http://www.occ.com.mx/2002/empresas/images/xmxdonferx/joblogo.gif
http://www.occ.com.mx/2002/empresas/images/xmxdonferx/joblogo.gif
http://www.google.com.mx/imgres?imgurl=http://www.dgc.ca/PHPUploads/Logo_Technicolor_RVB32010.jpg&imgrefurl=http://www.dgc.ca/page.php?id=122&h=1417&w=2834&sz=231&tbnid=BqK-pfFyfZk17M:&tbnh=75&tbnw=150&prev=/search?q=logo+technicolor&tbm=isch&tbo=u&zoom=1&q=logo+technicolor&hl=es&usg=__fKPfW7lp-m8sAh4epHxOxJyfs6w=&sa=X&ei=s_0VTpHPH-H20gH3qPVK&ved=0CDMQ9QEwAw
http://www.google.com.mx/imgres?imgurl=http://www.dgc.ca/PHPUploads/Logo_Technicolor_RVB32010.jpg&imgrefurl=http://www.dgc.ca/page.php?id=122&h=1417&w=2834&sz=231&tbnid=BqK-pfFyfZk17M:&tbnh=75&tbnw=150&prev=/search?q=logo+technicolor&tbm=isch&tbo=u&zoom=1&q=logo+technicolor&hl=es&usg=__fKPfW7lp-m8sAh4epHxOxJyfs6w=&sa=X&ei=s_0VTpHPH-H20gH3qPVK&ved=0CDMQ9QEwAw
https://www.karlstorz.com/cps/rde/xchg/SID-480CB831-D1205165/karlstorz-es/hs.xsl/index.htm
https://www.karlstorz.com/cps/rde/xchg/SID-480CB831-D1205165/karlstorz-es/hs.xsl/index.htm
http://www.cemex.com/
http://www.cemex.com/
http://www.google.com.mx/imgres?imgurl=http://sergio.bligoo.com.mx/media/users/8/418527/images/public/31406/KALUZ.jpg?v=1308839243500&imgrefurl=http://sergio.bligoo.com.mx/holding-de-mexichem-y-elementia-saldra-al-mercado&h=120&w=312&sz=5&tbnid=tsxciB5MvytKIM:&tbnh=45&tbnw=117&prev=/search?q=kaluz+imagenes&tbm=isch&tbo=u&zoom=1&q=kaluz+imagenes&hl=es&usg=__TFLKp5N_fKKwMJZm6_zvf8R8HCQ=&sa=X&ei=SQAWTs3tC8Tf0QGD-fgs&ved=0CCAQ9QEwAw
http://www.google.com.mx/imgres?imgurl=http://sergio.bligoo.com.mx/media/users/8/418527/images/public/31406/KALUZ.jpg?v=1308839243500&imgrefurl=http://sergio.bligoo.com.mx/holding-de-mexichem-y-elementia-saldra-al-mercado&h=120&w=312&sz=5&tbnid=tsxciB5MvytKIM:&tbnh=45&tbnw=117&prev=/search?q=kaluz+imagenes&tbm=isch&tbo=u&zoom=1&q=kaluz+imagenes&hl=es&usg=__TFLKp5N_fKKwMJZm6_zvf8R8HCQ=&sa=X&ei=SQAWTs3tC8Tf0QGD-fgs&ved=0CCAQ9QEwAw
http://www.google.com.mx/imgres?imgurl=http://bricos.com/wordpress/wp-content/uploads/2009/06/TECNOLITE-logo.gif&imgrefurl=http://bricos.com/productos/marcas/tecno-lite/&usg=__ndmZuW-3U0a3T_O9k4YkP_HcH8w=&h=92&w=300&sz=5&hl=es&start=2&zoom=1&itbs=1&tbnid=dDHQvNf2BOh2kM:&tbnh=36&tbnw=116&prev=/search?q=imagenes+tecnolite&hl=es&sa=X&rlz=1R2ADFA_esMX341&biw=1259&bih=388&tbm=isch&prmd=ivns&ei=xP4VTvbfIqH30gGk78FC
http://www.google.com.mx/imgres?imgurl=http://bricos.com/wordpress/wp-content/uploads/2009/06/TECNOLITE-logo.gif&imgrefurl=http://bricos.com/productos/marcas/tecno-lite/&usg=__ndmZuW-3U0a3T_O9k4YkP_HcH8w=&h=92&w=300&sz=5&hl=es&start=2&zoom=1&itbs=1&tbnid=dDHQvNf2BOh2kM:&tbnh=36&tbnw=116&prev=/search?q=imagenes+tecnolite&hl=es&sa=X&rlz=1R2ADFA_esMX341&biw=1259&bih=388&tbm=isch&prmd=ivns&ei=xP4VTvbfIqH30gGk78FC
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Industrial Machinery

Life Sciences

Media

Mill

Professional Services

Public Sector

Retail / Wholesale

Transportation

Utilities

Especialización Vertical 

Plasti-tec
Corporativo de Envases, Cerromatoso

OXXO

Centro Cuesta Nacional

Editorial Televisa

http://www.isdin.com/home.asp
http://www.isdin.com/home.asp
http://www.roseninspection.net/RosenInternet/
http://www.roseninspection.net/RosenInternet/
http://www.bykgulden-mexico.com.mx/main.html
http://www.bykgulden-mexico.com.mx/main.html
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Clientes SAP Business One
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¿Por qué iTech?
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¿Por que SAP Business One

• + 34,000 Clientes a Nivel Mundial

• + 2,000 Clientes en México (87%

Pequeñas Empresas)

• 70% CAGR 2010-2011 en México

• MX en las 10 mejores Subsidiarias

+ 109,000 empresas con SAP 75% son PYMES

• + 100 Referencias en México

• + 71   Casos Éxito Documentados 

en México

• Historias de Éxito, estudios de 

transformación, videos testimoniales

• 14 Master VARs

• 67 MSCs

Red Madura de Socios de Negocio

• + 900 Alumnos Capacitados

• + 700 Alumnos Certificados

Red de Alianzas Estratégicas con 

Centro Educativos
Certificados
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SAP Business One

CRM

SERVICIOS

FINANZAS/

CONTABILIDAD

PRODUCCIÓN

OPERACIONES

LOGISTICA/

COMPRAS

ALMACENES/

INVENTARIOS

RECURSOS HUMANOS

PLATAFORMA DE 

INTEGRACIÓN

CORE

MOVILIDAD CLOUD

IN MEMORY BI

+€1.9 bill. 
Investigación y desarrollo
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Nuestro Enfoque

Tiempo Riesgo 

Metodología 

probada 

Pre-configuración 

Alcance Definido 

Documentación 

Centralización 

 

Best Practices 

Costos 
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Nuestro Enfoque
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 Aires de Campo,12 

semanas, salida en 

vivo en enero 2013

 DIF Municipal de 

Puebla, 4.5 meses, 

salida en vivo en 

enero de 2013

Ejemplos de Implementaciones exitosas en Redsinergia

 Alianza Eléctrica, 6 

semanas, salida en vivo 

el 1º de febrero 2013

 Arkanum, 12 semanas, 

salida en vivo en agosto 

de 2010

Redsinergia utiliza metodología RdS, que se traduce en un proyecto para el cliente:

Rápido, de bajo costo y Seguro®

 Farma Amigo de 

Oriente, 14 semanas, 

salida en vivo en 

mayo de 2012
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De que forma SAP Business One te brinda beneficios?

Fácil de Usar Alta Productividad
Nueva Interfaz, de forma intuitiva guía al usuario a manejar los procesos 
de la organización

Procesos de Negocio

Mayor control en la empresa
Compras, costos de importación, aplicación de pagos, unidades de 

medida, cuentas contables, requisiciones, actividades, crm ventas, 
preliminar de un asiento contable, MRP, Facturación Electrónica,, manejo 
de addendas.

Implementación y 

Mantenimiento

Bajo TCO
Remote support platform, Ayudante para actualizaciones, software 
development kit, electronic file manager

Movilidad
Mobile App
Movilidad basada en componentes que integran SAP Business One
a dispositivos Iphone o Ipad.

SAP HANA Analytics
Real-time Analytics
Acceso a información de forma rápida, explorando los resultados sin 
asistencia de expertos en TI.
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Movilidad

Movilidad Mobile App
Movilidad basada en componentes que integran SAP Business One
a dispositivos Iphone o Ipad.
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SAP HANA Analytics

SAP HANA Analytics Real-time Analytics
Acceso a información de forma rápida, explorando los resultados sin 
asistencia de expertos en TI.

Ejecuta reportes en 

memoria 

directamente desde 

SAP BOne

Ejecuta busquedas 

complejas 

directamente desde 

SAP BOne

Ejecuta Dashboards 

en memoria 

directamente desde 

SAP BOne
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¿Alguna vez se ha cuestionado de dónde vienen 

los números en un reporte? 

De dónde vinieron 
estos números?

Estos datos son 
consistentes con los 
que ven los demás 
gerentes en la 
organización?

Qué tan actualizados 
están estos datos?

Puedo confiar en 
estos datos para 
tomar una decisión?
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 Cuentas por Pagar

 Cuentas por Cobrar

 Contabilidad General

 Gestión de Bancos

 Contabilidad de 

Centro de Costo

 Costeo del 

Producto

 Rentabilidad

 Gestión de 

Presupuesto

Finanzas y Bancos

Producción

 Lista de Materiales

 Ordenes de Producción

 Manejo de Artículos: Lote / No. Serie

Aprovisionamiento

 Gestión de Requisiciones / Ordenes de 

Compra

 Aprovisionamiento automático de mercancías

 Verificación de Facturas

 Liquidación Posterior

Ventas 

 Gestión de Pedidos de Cliente

 Ventas Móviles

 CRM

 Adendas, Facturación Electrónica

Alcance 
Abarca los Procesos de Negocio más importantes

Ejecución Logística

 Entrada de Mercancía

 Transferencias de Mercancía

 Gestión de Stocks y Almacenes

 Operaciones de Stock
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Metodología ASAP Focus
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Tiempos de Proyecto

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16
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Factores Críticos de Éxito

Compromiso Total Dirección y Consejo

Equipo de trabajo comprometido

Gerente de Proyecto 

Key Users con conocimiento de procesos a implementar

Alcance definido y Seguimiento estricto

Disponibilidad de personal en cada proceso

Compromiso de TI con dominio de sistemas actuales














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Por que Nosotros

• Somos partner GOLD de SAP

• Partner del Año 2012

• Equipo de trabajo con experiencia de industria y Producto

CONTACTO

Miguel Angel Pérez M. Tel +52 (55) 36888076 mperez@rfid-consultsmex.com.mx

Daniela Menchaca Tel +52 (222) 266.0619 alma.menchaca@redsinergia.com



Gracias!!


